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Boucinhas & Campos
faz intercambio de
negocios com o Chile

GILMARA SANTOS
SAo PauLo

O intercdmbio na 4rea de au-
ditoria ndo se limita apenas aos
profissionais. A troca de servi-
¢0s entre paises também est4 se
tornando freqiiente. E que ocor-
re, por exemplo, Boucinhas &
Campos + Soteconti Auditores
Independentes. O presidente da
empresa, José Fernando Bouci-
nhas, explica que essa estraté-
gia fortalece os negécios da
empresa de auditoria e permite
identificar novos ni-
chos de mercado. De
acordo com ele, a
Boucinhas & Cam-
pos se prepara para
levar o seu servigo de
terceirizagdo para ou-
tros paises. “A procu-
ra tem sido alta e pre- 2 b
tendemos levar esse &izd
Servigo para outros
paises da América
Latina, como Argentina e Chi-
le”, afirma Boucinhas, que foi
secretirio de Estado de Sio
Paulo nas pastas de Saneamen-
to, Recursos Hidricos e Ener-
gia, Planejamento e Fazenda,
no periodo 1991 4 1994,

Ele explica que a consultoria
em terceirizagdo pode reduzir
em até 90% o risco na contrata-
¢do de terceirizados. “A empre-
sa que terceiriza servigos correu
um risco muito grande se o ter-
ceirizado ndo cumpre com suas
obrigagdes”, exemplifica. Sem
revelar os segredos para reduzir

Fernando Boucinhas

os riscos, Boucinhas explica que
a sua empresa desenvolveu uma
metodologia para administrar e
reduzir os riscos. “Um contrato
bem feito e que demonstre o
cumprimento das obrigacdes tri-
butérias e trabalhistas pode re-
duzir significativamente os ris-
cos”, diz. “O contrato tem que
prevé direitos e obrigacdes tanto
do terceirizado quanto do tercei-
rizador”, complementa.

Além de exportar a metodo-
logia capaz de reduzir os riscos
da terceirizacio,
Boucinhas & Cam-
pos também tem pla-
nos de trazer novos
servigos para o Bra-
sil. “O escritério chi-
leno que compde a
RSM (rede interna-
cional da qual a em-
presa brasileira tam-
bém faz parte) tem
um servigo muito in-
teressante na 4rea dumping. E
esperamos trazé-lo para c4 até
o fim de junho.”

O servigo consiste em dar
apoio as empresas que enfren-
tam a¢des antidumping. “Além
disso, € importante evitar € pre-
venir essas agdes”, diz. “Atual-
mente, o Brasil tem muitas
pendéncias comerciais com os
Estados Unidos na OMC ¢ a
empresa chilena tem longa ex-
periéncia em resolver esse tipo
de conflito. Vamos trazer essa
experiéncia para ajudar as em-
presas brasileiras”, finaliza.






